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toujours Parisiens, Nantais, Rennais ou
Angevins en quéte d'une belle maison
pour leur retraite, leur famille... Ces pro-
duits se vendent dés lors que le prix est
convenable. Nous restons tres attentifs a
la gualité de nos estimations: a I'heure
actuelle, si on se trompe de 15 %, on ne
vend pas. Faire réver les vendeurs puis
baisser le prix n'a jamais été une maniere
saine de travailler, il faut proposer le bon
prix dés le départ. Jai I'exemple d'une
vente récente, entre Pornic et La Baule,
sur l'estuaire de la Vilaine. Deux maisons
en pierre les pieds dans I'eau, dans un bel
environnement, se sont négociées 20 %
en dessous du prix affiché: le vendeur
était au-dessus de I'estimation haute et les
acheteurs n'ont pas vendu en région pari-
sienne au prix gu'ils espéraient. »

« LES ACQUEREURS ACHETENT
UN ENVIRONNEMENT,

MAIS VEULENT ETRE RASSURES
EN CAS DE REVENTE. »
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«Mon expérience de clerc de notaire et
d'expertise de gestion me permet d'offrir a
mes clients des réponses complétes, en
matiere juridique et fiscale. Je m'attache a
la valorisation du bien qui m'est confié, sou-
vent présenté en exclusivité. Avec un suivi,
du reporting: le vendeur est tenu au cou-
rant en temps réel. Sur le marché de La
Baule et Pornichet, la demande en rési-
dences secondaires est prépondérante pour
des budgets au-dessus de 300 000 euros.
Mais je travaille aussi a Saint-Nazaire, dans
une activité plutét portée sur la résidence
principale. Le haut de gamme est avant tout
un bien rare et recherché: une belle villa
dans un environnement balnéaire, prés des
commerces. Ce type de produits se vend
vite, a condition de proposer un prix raison-
nable. Jai 'exemple d'une villa partie ré-
cemment, prés de la thalasso. Un béti des
années 1930 de 120 m? sur 800 m? de ter-
rain, avec rénovation a prévair, Elle s'est ven-
due en trois mois a 700 000 euros environ. »
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